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Unternehmensbefragung / Pruzkum spoleCnosti

Entwicklung des Online-Fragebogens:

 Standardisierter, anonymer Online-Fragebogen

 Zielgruppe: KMU in der Projektregion, Auswahl Gber
ORBIS-Datenbank

 Verteilung ab Juni 2025 via LimeSurvey
« 118 eingereichte Fragebdgen bis 11/25

Struktur des Fragebogens:

|dentifikationsfragen zu Groflde und Industrie
Gewichtungsfragen zu 3 kategorisierten Barrieren:
1) Interkulturelle Barrieren

2) Prozessuale Barrieren

3) Geschaftliche Barrieren

Vyvoj online dotazniku:

 Standardizovany, anonymni online dotaznik

 Cilova skupina: Malé a stfedni podniky v projektovém
regionu, vybrané prostfednictvim databaze ORBIS

* Distribuce od Cervna 2025 LimeSurvey

118 dotaznikl odeslanych do 11/25

Struktura dotazniku:

|[dentifikaCni otazky tykajici se velikosti a odvétvi
Vaha otazek podle 3 kategorii bariér:

1) Mezikulturni bariéry

2) Procesni faktory

3) Obchodni faktory
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Unternehmensgrofe / Velikost spolecnosti
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Wie vertraut fuhlen Sie sich mit dem tschechischen Nachbarmarkt?
Jak dobre se citite obeznameni se sousednim ¢eskym trhem?
(1 = Gberhaupt nicht, 5 = sehr stark / 1 = viibec neznamy/a, 5 = velmi znamy/a )
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- Fast die Halfte (48,8%) aller teilnehmenden KMU fuhlen sich uberhaupt nicht vertraut (1) mit CZ und

50,21% betreiben auch keinerlei Geschaftsaktivitaten (0% Umsatz) auf dem tschechischem Absatzmarkt
« Témé&F polovina (48,8 %) vSech zugastné&nych malych a stfednich podniki se citi zcela neznama (1) s Ceskou republikou a
50,21 % neprovadi na Ceském prodejnim trhu zadnou obchodni €innost (0% obrat).
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Wie beeintrachtigen interkulturelle Barrieren die Internationalisierung in CZ?

Jak vazné interkulturni bariéry narusuji internacionalizaci v Ceské republice?
1= Uberhaupt nicht; 5 = sehr stark; 1 = vubec ne; 5 = velmi silné

Sprache Kultur Mentalitat Handelspraktiken
jazyk kultura mentalita obchodni praktiky

16.1

UV hH WNM

3,00 1,91 1,98 2,35

- Fast die Halfte (42,4%) aller KMU empfinden kulturelle Unterschiede als keine Barriere
ABER: Mehr als ein Viertel (28,4%) empfinden Sprachbarriere als starke Barriere
- Témér polovina (42,4 %) vSech malych a stfednich podnikl nevnima kulturni rozdily jako Zadnou pfekazku

ALE:Vice nez Ctvrtina (28,4 %) vnima jazykovou bariéru jako hlavni prekazku..
§BUSE

A1
Wfﬁuﬁ?f‘

www.sn-cz2027.eu



INTERREG SACHSEN - TSCHECHIEN 2021-2027 Interreg

INTERREG CESKO - SASKO 2021-2027

Sachsen - Tschechien | Cesko - Sasko

Wie beeintrachtigen folgende geschaftliche Barrieren die Internationalisierung in CZ?

Jak zavazné nasledujici obchodni bariery narusuji internacionalizaci v CZ?
(1= Uberhaupt nicht; 5 = sehr stark / 1 = vabec ne; 5 = velmi silné)

Produktionskapazitat Fachkrattemangel Kostengriinde Preisniveau Marketing Know-How

vyrobni kapacita kvalifikovanych pracovniku nakladové divody cenova hladina marketingové know-how
@ = e @5 53
b > EX B 82
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2,33 2,67 2,81 3,55
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- Marketing Know-How wird als sehr starkes Hindernis (34,7%) wahrgenommen

- Produktionskapazitat hingegen stellt fur die Halfte (50,0%) der KMU keine Barriere dar

- Marketingové know-how je vnimano jako velmi silna pfekazka (34,7 %)

- Vyrobni kapacita naopak pro polovinu (50,0 %) malych a stfednich podniku pfekazku nepfedstavuje.
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Wie beeintrachtigen folgende prozessuale Barrieren die Internationalisierung in CZ?
Jak zavazné nasledujici proceduralni prekazky narusuji internacionalizaciv CZ?
(1= Uberhaupt nicht; 5 = sehr stark / 1 = vibec ne; 5 = velmi siln€)

Geschaftspraktiken Biirokratie Logistik Vorschriften Steuersystem Handelspolitik
obchodni metody byrokracie logistika regulace danovy systém obchodni politika

1 20

2 178

3

4 | 20

5 78 ; 133 10,
1) 2,37 2,89 1,94 2,56 3,01 2,35

- Unkenntnis des Steuersystems sowie burokratischer Aufwand werden als relativ starke Barrieren
ausgemacht; Logistik hingegen als relativ geringe Barriere

- NedostateCna znalost danového systému a byrokratické prekazky jsou identifikovany jako relativhé
silné bariéry; logistika je naopak vnimana jako relativné slaba bariéra. %

www.sn-cz2027.eu 445,



INTERREG SACHSEN - TSCHECHIEN 2021-2027 Interreg

INTERREG CESKO - SASKO 2021-2027

Sachsen - Tschechien | Cesko - Sasko

Was wurde Ihnen helfen, um lhre Geschaftstatigkeit im Nachbarland Tschechien zu intensivieren?
Co by vam nejvice pomohlo zintenzivnit vase obchodni aktivity v sousedni Ceské republice?

L » Kontaktni osoba, idealne v ramci sité
» Anspechpartner, am besten in einem Netzwerk

« Vermarktungshilfen und Infos iiber B2B Partner * Marketingova podpora a informace o B2B partnerech

» Besseres Marketing ... Ansprechpartner .... * VylepSeny marketing... kontakini osoba...

» Kontakty s maloobchodnikylpfipadné
veletrhy/burzynapfr. snadny pristup k platformam pro
nabor kvalifikovanych pracovnika...

« Kontakte zu Einzelhandlern/ ggf. Messe/ Borse
« z.B. einfacher Zugriff auf Plattformen bei der Suche
von Fachkraften....

* Wir mussten sprachlich in der Lage sein, den Markt ) MUS'm?. oyt schopnlv/azylkove Porozum?f trhu 4
obslouZzit ho. V souCasné dobé se zamerujeme na

zu verstehen und zu bedienen. Aktuell fokussieren : . <,
wir uns auf den DACH-Markt. . region DACH (Nemecko, Rakousko, Svycarsko). —
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